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umfassenden Uberblick
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Auch die beste Geschéftsidee fihrt nicht automatisch zum Erfolg. Die
Grundlage flr den Erfolg bilden Ihre Analysten, die Ihre Strategie
verstehen und umsetzen missen. Werden sie taglich mit den richtigen
Daten versorgt, kénnen sie schneller und effizienter arbeiten. Daraus
resultiert eine Leistungssteigerung, die der Schlissel fir die Verbesserung
der Produktivitat Ihres Unternehmens ist.
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ProfitBase 2007 for Sales ist speziell auf die Anforderungen des
Vertriebsmanagements zugeschnitten. Dieses Modul liefert kontinuierlich
und zuverlassig Aktualisierungen der wichtigsten Absatz- und
Leistungskennzahlen. So kdnnen Planung und Ausflihrung effektiv
Uberwacht werden. Mdgliche Probleme werden schnellstmdglich erkannt
und kénnen analysiert und behoben werden.

ProfitBase als Datenlieferant

Bei ProfitBase 2007 handelt es sich um eine Plattform, die Unterneh-
mensdaten fur Frontend-Anwendungen wie z.B. Microsoft Reporting
Services, Excel, Business Scorecard Manager, arcplan oder ProClarity
aufbereitet und bereitstellt.

ProfitBase 2007 for Sales bietet fertige Analytiken fiir:

* Sales Reports - Erstellen Sie standardisierte Verkaufsberichte pro
Mitarbeiter, Abteilung, Kunde und Produkt aus den Daten Ihres
bisherigen Informationssystems.

e Top Performers - In Form von Scorecards und Dashboards erhalten
Sie einen Uberblick tiber die Leistungstréager Ihres Unternehmens.

e Sales Metrics - Allgemeine Absatzwerte werden automatisch durch
bewdhrte Berechnungsmethoden ermittelt.
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profifbase Sales

ProfitBase 2007 for Sales stellt die
folgenden Dimensionen, Measures und
Leistungskennzahlen (KPI's) zur Verfiigung:

Dimensionen

e Kunde
o Verkaufszahlen pro Einheit
o Vetriebsmitarbeiter

e Produkt -
* Wahrung M Las Dk . e
e Zeit (Jahr und Monat) -
e Zeitspanne (Jahr, Monat, YTD usw.) e L

e Abteilung

e Rechtsperson

e Szenario (Anmerkung: Bendtigt das
ProfitBase SIM Budgeting &
Forecasting-Zusatzmodul)

Leistungskennzahlen(KPI's)/Measures
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Erfahren Sie mehr dariiber, wie ProfitBase BESSER und SCHNELLER INFORMATIONEN verbreiten kann auf www.profitbase.eu.

ProfitBase AS Ihr Partner in Deutschland: Selbach Information Systems GmbH { b
Headquarters Klutenscheuer 6
Stokkamyrveien 13 40822 Mettmann Proﬁ a.s.g
GOLD CERTIFIED 4313 Sandnes, Norway
———— Fon: +49-2104-1388-0
o Fon: +47-970-64000 Fax: +49-2104-1388-20 |
E-Mail: sales@profitbase.com E-Mail: info@selbach-gmbh.de
Internet: www.selbach-gmbh.de INFORMATION SYSTEMS

Alle genannten Marken- und Produktnamen sind Warenzeichen der jeweiligen Unternehmen.




